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ОПИС ДИСЦИПЛІНИ 

Мета курсу Формування знань щодо удосконалення бізнес процесів на основі комплексного 

застосування  складових маркетинг-міксу, виробничих та   управлінських процесів 

на підприємстві. 

Завдання курсу Навчитися розробляти плани створення нового продукту та доведення його до 

споживача, розробляти конкретну стратегію маркетинг-міксу, застосовувати 

маркетингові чинники удосконалення бізнес-процесів; створювати систему 

контролю за ефективністю маркетингової діяльності підприємства. 

Компетентності  Знання та розуміння предметної області та розуміння професійної діяльності. 

 Здатність коректно застосовувати методи, прийоми та інструменти 

маркетингу. 

 Здатність визначати вплив функціональних областей маркетингу на 

результати господарської діяльності ринкових суб’єктів. 

 Здатність розробляти маркетингове забезпечення розвитку бізнесу в умовах 

невизначеності. 

 Здатність обґрунтовувати, презентувати і впроваджувати результати 

досліджень у сфері маркетингу. 

Програмні 

результати 

навчання 

 Збирати та аналізувати необхідну інформацію, розраховувати економічні та 

маркетингові показники, обґрунтовувати управлінські рішення на основі 

використання необхідного аналітичного й методичного інструментарію. 

 Визначати функціональні області маркетингової діяльності ринкового 

суб’єкта та їх взаємозв’язки в системі управління, розраховувати відповідні 

показники, які характеризують результативність такої діяльності. 

 Оцінювати ризики провадження маркетингової діяльності, встановлювати 

рівень невизначеності маркетингового середовища при прийнятті управлінських 

рішень. 

 Виконувати функціональні обов’язки в групі, пропонувати обґрунтовані 

маркетингові рішення. 

  



СТРУКТУРА КУРСУ 

 

Тема 

Години  

(лекції 

/практичні 

(семінарські, 

лабораторні)) 

Зміст тем курсу Завдання 

Оціню-

вання 

(балів) 

Залучені 

стейкхолдери 

(спільне 

проведення 

аудит. занять) 

Змістовий модуль 1. Теоретичні основи та забезпечення роботи економічного механізму маркетингу   

Topic 1. 

The essence of the 

economic mechanism of 

marketing 

1/2  The essence, role, 

goals and tasks of the economic 

mechanism of marketing. 

 Formalization of the 

economic mechanism of 

marketing  

 Decision-making in 

the system of the economic 

mechanism of marketing. 

  Marketing 

orientation of management 

decisions. 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 - 

Тема 2.  

Економічні аспекти роботи 

механізму практичного 

маркетингу 

 

1/4  Обґрунтування 

загальнокорпоративної 

ефективності економічного 

механізму маркетингу.  

 Управління 

витратами.  

 Визначення 

центрів витрат і прибутку. 

 Нормативна база 

економічного механізму 

маркетингу.  

 Особливості дії 

економічного механізму 

маркетингу за умов 

невизначеності. 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 - 

Тема 3.  

Особливості сучасного 

корпоративного 

економічного механізму 

маркетингу 

2/4  Стратегічне 

управління як фундамент 

довгострокового бізнесового 

благополуччя. 

  Мікроекономічний 

підхід до вимірювання 

результативності роботи 

корпоративного 

економічного механізму 

маркетингу.  

 Управління 

витратами.  

 Людина у 

стратегічно зорієнтованому 

економічному механізмі 

маркетингу. 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 - 

Тема 4.  

Забезпечення роботи 

економічного механізму 

маркетингу 

 

2/4  Організаційна розбудова 

економічного механізму 

маркетингу. 

  Удосконалення аналізу 

та контролю.  

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

4 - 



 Моделювання як основа 

оптимізації рішень в 

економічному механізмі 

маркетингу.  

 Створення інтегрованих 

прикладних інформаційних 

систем управління 

підприємством. 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

Модульний контроль    17 - 

Змістовий модуль 2. Прийняття рішень в економічному механізмі     маркетингу  

Тема 5. Прийняття рішень 

у довгостроковому 

стратегічному управлінні 

економічним механізмом 

маркетингу 

2/4  Моделювання 

довгострокових рішень. 

  Аналіз 

внутрішнього та 

зовнішнього потенціалу 

підприємства.  

 Формування 

стратегій і вибір 

альтернатив.  

 Реалізація 

ефективності стратегічного 

управління підприємством 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 - 

Тема 6. Прийняття 

рішень в економічному 

механізмі маркетингу на 

середньостроковий 

період 

 

2/4  Ситуаційний аналіз 

ринку.  

 Маркетингові 

стратегії в 

середньостроковому періоді.  

 Попит: сутність, 

аналіз та управління.  

 Ефективні 

взаємозв’язки за прийняття 

тактичних (поточних) рішень 

в економічному механізмі 

маркетингу.  

 Обґрунтування 

прийняття маркетингових 

рішень у 

середньостроковому 

управлінні: рішень в сфері 

товарної політики, політики 

ціноутворення, 

маркетингової політики 

комунікацій і політики 

розподілу. 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 - 

Тема 7.  

Прийняття рішень в 

економічному механізмі 

маркетингу на 

оперативний період 

 

2/2  Моделювання 

прийняття рішень. 

 Моніторинг та 

оперативний облік в 

економічному механізмі 

маркетингу.  

 Система планового 

оперативного управління 

економічним механізмом 

маркетингу.  

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

4 - 



 Обґрунтування 

планових та позапланових 

оперативних рішень. 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

Тема 8.  

Моделювання роботи 

економічного механізму 

маркетингу 

 

2/2  Алгоритм 

прийняття рішень на 

довгостроковий період. 

  Алгоритм 

прийняття рішень на 

середньостроковий період.  

 Алгоритм 

прийняття рішень у 

короткостроковому 

періоді. 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 - 

Тема 9.  

Прийняття рішень в 

економічному механізмі 

маркетингу в кризових 

ситуаціях 

 

2/2  Види кризових 

ситуацій і причини їхнього 

виникнення. 

 Економічна 

безпека підприємства.  

 Показники ризику 

кризових ситуацій, методи 

їх оцінки та зниження. 

  Алгоритм 

антикризового управління. 

Опрацювання 

лекційного 

матеріалу. 

Виконання 

практичних 

завдань, 

наведених в 

інструктивно-

методичних 

матеріалах, 

проходження 

тестування в 

системі 

електронного 

забезпечення 

навчання в 

Moodle 

4 роботодавець 

Модульний контроль    17 - 

Всього за семестр 7 16/28   70  

Екзамен    30  

Всього за курс    100  

 

 

ПОЛІТИКИ КУРСУ 
Політика оцінювання В основу рейтингового оцінювання знань закладена 100-бальна шкала оцінювання 

(максимально можлива сума балів, яку може набрати здобувач за всіма видами контролю 

знань з дисципліни з урахуванням поточної успішності, самостійної роботи, науково-

дослідної роботи, модульного контролю, підсумкового контролю тощо). Встановлюється, 

що при вивченні дисципліни до моменту підсумкового контролю (іспиту) здобувач може 

набрати максимально 70 балів. На підсумковому контролі (іспит) здобувач може набрати 

максимально 30 балів, що в сумі і дає 100 балів. 

Політика щодо 

академічної 

доброчесності 

Під час підготовки рефератів та індивідуальних науково-дослідних завдань, проведення 

контрольних заходів здобувачі повинні дотримуватися правил академічної доброчесності, 

які визначено Кодексом доброчесності Уманського НУС. Очікується, що роботи студентів 

будуть їх оригінальними дослідженнями чи міркуваннями. Жодні форми порушення 

академічної доброчесності не толеруються. Виявлення ознак академічної недоброчесності в 

письмовій роботі здобувача є підставою для її незарахування викладачем, незалежно від 

масштабів плагіату 

Політика щодо 

відвідування 

Відвідування занять є обов’язковим. За об’єктивних причин (наприклад, хвороба, 

міжнародне стажування) навчання може відбуватись індивідуально (за погодженням із 

деканом факультету) 



РОЗПОДІЛ БАЛІВ З ДИСЦИПЛІНИ «ЕКОНОМІЧНИЙ МЕХАНІЗМ МАРКЕТИНГУ» 

Поточний (модульний) контроль - 70 
Підсумковий  

контроль 
Сума 

Модуль 1-33 Модуль 2 -37 

30 100 

З
М

1
 

З
М

2
 

З
М

3
 

З
М

4
 

М
К

 

З
М

5
 

З
М

6
 

З
М

7
 

З
М

8
 

З
М

9
 

М
К

 

4 4 4 4 17 4 4 4 4 4 17 

 

ШКАЛА ОЦІНЮВАННЯ: НАЦІОНАЛЬНА ТА ECTS 
Сума балів за всі види навчальної 

діяльності 

Оцінка  

EKTS 

Оцінка за національною шкалою 

90-100 A відмінно 

82-89 B добре 

74-81 C 

64-73 D задовільно 

60-63 E 

35-59 FX незадовільно з можливістю повторного складання 

0-34 F незадовільно з обов’язковим повторним вивченням дисципліни 

 


